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Termos e Condições
NOTÍCIA LEGAL

O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na criação deste relatório, não obstante o fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que o conteúdo é preciso devido à natureza em rápida mudança da Internet.

Embora tenham sido feitas todas as tentativas para verificar as informações fornecidas nesta publicação, o Publicador não assume nenhuma responsabilidade por erros, omissões ou interpretações contrárias do assunto aqui descrito. Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou organizações específicas não são intencionais.

Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, não há garantias de renda. Os leitores são aconselhados a responder a seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias individuais para agir em conformidade.

Este livro não se destina ao uso como fonte de aconselhamento jurídico, comercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica, comercial, contábil e financeira.

Você deve imprimir este livro para facilitar a leitura.
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Introdução

Você não será ótimo em marketing na Internet, a menos e até condicionar sua mente para entrar nos negócios e depois aproveitar ao máximo.

Qualquer negociação é um tópico muito difícil de entender. Mas isso pode ser algo que alguém quer fazer. Então, como você faz isso efetivamente? Aqui estão algumas ótimas dicas de como você pode se tornar esse ímã de atração também.


Sumário

Crie sua mente para entender que é isso que você deseja fazer.
Criando a mentalidade para seus negócios na Internet

Todos nós ouvimos quantas pessoas obtiveram sucesso em seus negócios na Internet. Talvez você também tenha tentado entrar no mercado on-line, mas infelizmente não conseguiu ter sucesso ao contrário dos outros.

Iniciar um negócio on-line é como iniciar um negócio físico, exceto que você terá que fazer todas as suas transações on-line e conseguir atingir um mercado global. As mesmas dificuldades também podem ser encontradas ao iniciar um negócio on-line, embora você não precise se preocupar em montar estabelecimentos ou alugar barracas.

No entanto, uma coisa é a mesma para todos os tipos diferentes de negócios, para que possam ter sucesso - a mentalidade certa. Quando você faz a sua inicialização com a abordagem correta, poderá avançar na corrida.

Quais são as qualidades que você deve possuir para ter sucesso em um negócio on-line?

Antes de fazer as coisas, também é importante que você tenha o conhecimento certo quando se trata de fazer negócios online. Você não pode simplesmente assumir o lado ofensivo sem fazer os planos certos. A falta de planejamento quando se trata de tomar ações em seus negócios, sem que você provavelmente falhe no setor.

Iniciar qualquer negócio, seja online ou no mundo físico, também precisaria de muita determinação. Embora as pessoas digam que o destino determina como o seu negócio seria, você pode realmente alterar o destino da sua empresa, especialmente se você estiver determinado a torná-lo bem-sucedido. É muito importante que você retire todas as vibrações negativas que possui e se sinta confiante com o que está prestes a sofrer.

Também é necessária disciplina para obter sucesso em seus negócios online. Em um negócio físico, você terá que acordar todas as manhãs para visitar seu estabelecimento e ver como as coisas estão indo. Quando você o possui on-line, pode verificar todas as transações a qualquer hora do dia, dando-lhe mais liberdade quando se trata de gerenciar seu tempo.

No entanto, isso às vezes tornava a pessoa preguiçosa e complacente com as idas e vindas do negócio. Como você pode ter o luxo do tempo, é provável que adie as coisas que você teria que fazer durante o dia e, em vez disso, conclua-as amanhã. As transações também são feitas on-line e várias ferramentas podem ser usadas para facilitar o gerenciamento dos negócios. Isso permite que você gerencie todo o negócio por conta própria e sem a necessidade de ajuda de qualquer outra pessoa. Infelizmente, você não poderia ter mais ninguém com quem confiar as transações da sua empresa e não poderá obter ajuda caso não consiga cumprir sua função.

Embora a mentalidade certa de ter um negócio on-line tenha maior probabilidade de sucesso no empreendimento, você ainda deve se lembrar de que não é um passeio no parque. Você ainda precisaria se esforçar um pouco mais, como faria em um negócio físico para garantir que tenha sucesso em seus negócios online.

Sumário
Abra seus olhos para o quão longe o marketing da Internet pode levá-lo.
Seu negócio na Internet - até onde pode levá-lo?

Agora que você já decidiu montar um negócio na Internet, pode estar perguntando aonde ele pode levá-lo. É normal sentir-se um pouco hesitante durante esta fase, principalmente se for a primeira vez que experimenta esse empreendimento. Você pode se sentir um pouco estressado com a coisa toda, mas não se preocupe, você será capaz de gerenciar tudo.

Onde a empresa pode levá-lo

Qualquer tipo de negócio pode trazer sucesso, seja uma configuração on-line ou uma loja física, se for gerenciado da maneira certa. Lembre-se de que não apenas leva tempo para colher bons benefícios, mas também precisa de algum esforço de você. Trabalhar não aumenta suas chances de ter um negócio bem-sucedido na Internet (embora você possa fazer muitas pausas, se quiser).

Quando você se torna triunfante no seu empreendimento comercial on-line, aonde isso o leva? A maioria das pessoas concorda que isso lhe dará mais liberdade quando se trata de gerenciar seu tempo. Se você é o tipo de pessoa que gostaria de ficar em casa e ficar com as crianças e a família, esse é definitivamente o melhor trabalho para você. Além disso, você já poderá se dar ao luxo de fazer todas as coisas que deseja, mas não teve tempo nem dinheiro para fazê-lo.

Não é apenas benéfico para você em termos de tempo, você também começará a experimentar liberdade financeira. Claro, é o que todos nós queremos. Colher muito dinheiro sem precisar trabalhar muito, pois é definitivamente uma oferta tentadora e a maneira mais próxima de atingir esse objetivo é através de um negócio on-line bem-sucedido.

Pessoas que obtiveram sucesso

Embora a maioria de nós hesite em ter um negócio on-line, muitas pessoas corajosamente correram o risco e colheram muitos grandes benefícios por causa disso. Todos os seus esforços valeram a pena, pois eles já começam a ter liberdade financeira e o luxo de tempo para fazer o que querem.

Qual é a fórmula secreta deles?

Essas pessoas não tinham muita experiência em marketing ou gerenciamento de negócios. No entanto, os corajosamente assumiram o risco e a determinação intransigente que possuíam provou a decisão certa, à medida que obtinham sucesso em seu empreendimento comercial e continuavam desfrutando das vantagens dele.

Por esse motivo, não há lugar para você ter apreensões, porque é possível que você também consiga a mesma coisa que eles. Se você está equipado com coragem e determinação para passar por essa tarefa aparentemente assustadora (mas não realmente) de assumir um negócio on-line.

Se você continuar lendo, poderá obter mais algumas dicas que poderá adicionar à sua determinação e mentalidade para ajudá-lo a triunfar em ter um negócio on-line. Agora que tudo está ao seu alcance, você deve aproveitar a oportunidade que pode surgir apenas uma vez na vida.


Sumário

Não podemos entender a Lei da Atração, mesmo que haja muita conversa sobre ela.
Liberando o poder da lei da atração em seus negócios na Internet

À medida que você inicia o seu negócio on-line, pode começar a perceber que parece haver muito o que fazer. Pode ser um grande problema descobrir o que fazer e como corrigi-los. Com todos os muitos negócios surgindo como cogumelos em toda a Internet, a concorrência pode ser difícil e é muito crítico que as coisas certas sejam feitas ao iniciar o seu negócio. Se falhar desde o início, você pode nunca mais ter a chance de se recuperar.

No entanto, você sabia que a Física Quântica teve a ver com o seu negócio on-line? Agora, não tenha medo dessa questão. Você não precisa voltar para a escola apenas para poder aprender isso e tornar seu negócio on-line bem-sucedido. A teoria que será introduzida aqui é bastante simples e pode ser facilmente implementada por você, mesmo que você não tenha muito conhecimento sobre Física Quântica.

O Grande Segredo da Física Quântica

Existe uma lei que afirma ter suas raízes na Física Quântica. De acordo com a Lei da Atração, todo pensamento de uma pessoa tem uma energia que a acompanha e essa energia pode ser usada por essa pessoa para atrair outras pessoas para o que ela está pensando. Por isso, é muito importante que se saiba como fazer uso dessa possibilidade para que ela possa ser usada em sua principal vantagem.

Por um lado, é muito importante que se saiba o que se deseja obter. Quando você perceber isso, poderá pedir ao mundo inteiro e sentir como se o objetivo que você deseja alcançar ou o objeto que você deseja ter já estiver com você. Agora, você terá que se abrir para receber esse objetivo ou esse objeto, mas deixe de lado qualquer apego que o acompanhe. Pensar em pensamentos negativos resultaria em um resultado negativo, mas se você seguir esses princípios e pensar no que deseja, seus desejos chegarão a você.

Como esta lei pode lhe trazer sucesso

Da mesma maneira que a Lei da Atração funciona, seus pensamentos também podem criar sucesso nos seus negócios online. Agora, estar apreensivo sobre iniciar o negócio pode fazer com que você não tenha um bom desempenho ou até falhe no seu negócio. No entanto, se você tiver os objetivos claros que deseja alcançar, é provável que possa alcançá-los.

No entanto, você deve ter cuidado ao estabelecer metas e evitar alvos em movimento. É difícil olhar para algo que não está consertado, pois isso pode arruinar o plano de jogo que você já planejou alcançar. Depois de definir uma meta, alcançá-la e, quando o fizer, poderá definir uma meta mais alta para conseguir muito mais. Dessa forma, você sabe o que deseja e começa a acreditar que já o possui. Ao fazê-lo, você naturalmente fará coisas que o farão alcançá-lo e seu sucesso seguirá!


Sumário

Encontre a oportunidade certa e você ficará viciado por toda a vida.
Procurando a oportunidade de negócios certa na Internet

Agora que você já está equipado com a mentalidade certa para iniciar um negócio on-line, a próxima coisa a decidir é em que tipo de setor você deve entrar. Embora seja importante que você tenha algum conhecimento prévio sobre o tipo de negociação em que estará passando, não há muita necessidade, pois já existem muitas ferramentas e ajuda on-line que você pode obter.

Além da aptidão, também é necessária uma inclinação para o trabalho. Certamente, é chato fazer algo que você realmente não gosta de fazer, não é? Ajudaria muito que a diversão se misture com o seu trabalho, para que não pareça um fardo tão grande. Quando você não gosta da natureza do seu negócio, é provável que se canse e, em breve, precisará interromper esse empreendimento.

Infelizmente, mesmo que você tenha encontrado o negócio on-line certo em termos de aptidão e inclinação, ainda não é uma garantia de que você terá cem por cento dele. Muitas pessoas abusaram da popularidade dos negócios on-line porque elas também criaram um esquema de ganhar dinheiro. O que dói é que você, a pessoa que está procurando uma boa oportunidade de negócio, é quem é afetada.

Esta é a razão pela qual todos são aconselhados a ter cuidado ao escolher o negócio on-line certo. Podemos ser facilmente influenciados pelo número de anúncios que prometem um rápido retorno do investimento e até o dobro, sem muito esforço. Você deve se lembrar que nem todas essas ofertas são genuínas; alguns deles são apenas fraudes e golpistas.

Ao procurar o negócio on-line certo, certifique-se de obter um de uma fonte confiável, que será discutida mais adiante neste e-book.


Sumário

Como você começa?
Internet Business - Etapas preliminares

Como você iniciará um negócio on-line, naturalmente, precisará de um computador conectado à Internet. Este será o seu primeiro passo para fazer uma conexão com o mundo da Internet. Com isso, você também pode ter acesso às muitas oportunidades maravilhosas que um negócio on-line pode lhe trazer.

Agora, é importante que você tenha cuidado com suas escolhas de onde começar seu negócio online. Caso contrário, você poderá ser enganado, pois eles só correrão com o seu dinheiro. Felizmente, muitos sites já podem ser confiáveis ​​para proporcionar um bom começo em seus negócios online. Abaixo estão alguns exemplos: -

1) GetAFreelancer (http://www.getafreelancer.com)

O GetAFreelancer, ou GAF, como é conhecido popularmente por seus usuários, é um site conhecido em que freelancers e compradores de serviços se encontram. Se você está iniciando um negócio on-line que visa fornecer qualquer solução da Internet, pode obter muitos compradores e provedores de emprego aqui. Você pode se cadastrar no site gratuitamente, o que o torna ideal quando você está apenas começando o seu negócio on-line. No entanto, você também pode pagar uma taxa mínima para poder oferecer mais projetos e obter muitos mais privilégios.

2) EUFreelance (http://www.eufreelance.com)

O EUFreelancer é o equivalente europeu do GAF. Funciona da mesma maneira que o GAF, apenas que a moeda usada nas transações, como pagamentos a um provedor de serviços ou pagamentos de um comprador de serviços, está em euros, porque este é um site voltado para o mercado europeu.

3) ScriptLance (http://www.scriptlance.com)

O ScriptLance também é outro ótimo site que você pode usar para o seu negócio online. Você também pode se inscrever gratuitamente, fazer lances nos projetos e depois ser pago pelos seus serviços. Se você deseja ser o comprador de serviços para seus negócios on-line, também pode obter fornecedores baratos no site.

Muitos outros sites também podem ajudá-lo a iniciar seu negócio online. Embora esses locais já sejam confiáveis, ainda é uma grande idéia ser educado quando se trata desse negócio, porque você ainda pode ser enganado pelos compradores de serviços.


Sumário
As redes sociais são a bênção da geração da Web 2.0. Veja como você pode usá-lo para o seu próprio negócio.
Levando adiante seus negócios na Internet com redes sociais

Tomar a ofensiva não é a única coisa que você considerará ao iniciar seu negócio on-line. Às vezes, você precisará fazer algumas coisas para embalar empregadores e compradores de serviços para obter seu serviço. Aqui estão algumas maneiras de fazer isso: -

1) Criando um site

Essa tarefa pode parecer um pouco difícil e assustadora, mas não precisa. Na verdade, existem muitos sites pré-fabricados disponíveis na Internet e tudo o que você precisa fazer é adicionar conteúdo ao seu site. O lado bom desses sites, como as Webs (http://www.webs.com) e muitos outros fornecem modelos pré-fabricados e você pode se registrar no site gratuitamente.

O conteúdo é muito importante para promover o seu negócio online. Primeiro, você deve garantir que ela se torne visível usando determinadas palavras-chave em seu site, centralizadas nos seus negócios online.

2) Fazendo um blog

Outra ótima maneira de promover seus negócios on-line e seu site é criar um blog. Apenas certifique-se de que, ao criar conteúdo para o seu blog, você não faça vendas diretas, mas faça-o com sutileza. Você pode fazer isso falando sobre um tópico próximo ao que sua empresa on-line está oferecendo e, em seguida, coloque links para seu site na entrada do blog.

Blogspot (http://www.blogspot.com) e Wordpress (http://www.wordpress.com) são os sites mais populares que fornecem contas de blog gratuitas para seus usuários.

3) Usando sites de redes sociais

Uma boa maneira de se conectar a um público mais amplo é por meio de sites de redes sociais. Você pode se conectar com clientes em potencial criando uma conta no Facebook (http://www.facebook.com) e Twitter (http://www.twitter.com) Eles são fáceis de usar e você pode se registrar através desses sites gratuitamente. Em seguida, você pode fazer atualizações de status e outras atualizações de notícias centradas no tópico por meio dessas contas para atrair um público maior

Sumário

Esse velho ditado nunca parece desgastado pelo tempo.
Quando você ama seu trabalho, você não trabalha mais

A melhor maneira de aproveitar o trabalho é pensar que você não está fazendo nenhum trabalho. Quando você sente que está se divertindo com o que faz, isso não se torna mais um fardo e parece que você está fazendo um passatempo e começa a ganhar algo com isso.

Quando se trata do seu negócio on-line, o mesmo princípio também é aplicado. No entanto, você não precisa se preocupar com as oportunidades que estará aproveitando, porque existem muitas na Internet. Os sites que oferecem trabalho têm uma ampla gama de oportunidades, para que você possa escolher qual aspecto gosta e aceite o trabalho a partir daí.

Todos sabemos que a aptidão e a inclinação são importantes quando você assume um negócio on-line. No entanto, é mais importante ter a inclinação, porque o conhecimento ainda pode ser trabalhado. Se você não estiver interessado em uma determinada oportunidade online, é provável que você se canse de fazer as coisas repetidamente e precisará sair mais tarde, levando-o ao fracasso em seus negócios online.

Sites como o GAF e o ScriptLance oferecem a chance de escolher entre muitas categorias nas quais seus conhecimentos se enquadram. É claro que seus conhecimentos também incluiriam aqueles que você está interessado em fazer (dos quais você também deve ter um certo conhecimento). Depois disso, você pode começar a licitar em projetos relacionados à categoria e aceitar o trabalho que gosta de fazer.

Em seguida, você pode avaliar o nível de conhecimento e interesse que você tem com base no projeto e, se achar que não está disposto a fazê-lo, poderá cancelá-lo, caso contrário arrisque a qualidade. No entanto, se você gostar, é provável que você também consiga produzir boa qualidade sem ter que fazer muito esforço. Depois disso, seu empregador deve ficar satisfeito, obter mais do seu trabalho e obter sucesso em seus negócios online.


Sumário
O equilíbrio certo é necessário para o progresso.
Equilibrando a vida pessoal e profissional

O trabalho geralmente pode atrapalhar o que você quer fazer na vida. De fato, é somente quando as pessoas se aposentam que elas podem fazer o que sempre quiseram, mas nunca tiveram o luxo de tempo e dinheiro. Se você é um dos mais graduados em sua empresa, é pouco provável que tenha tempo suficiente para passar com seus filhos, sua esposa e você.

No entanto, tudo vai mudar quando você entra no negócio on-line. Como o trabalho pode ser feito pela Internet, você pode trabalhar facilmente em casa sem precisar acordar tão cedo para preparar, comer, vestir-se e viajar para o escritório. Você não precisa se preocupar em ser pego no tráfego pesado, porque você nunca precisará se ficar em casa.

Assim, seu negócio on-line lhe dará mais tempo para cuidar de si mesmo, ter uma boa noite de sono e levar seu tempo. Você pode até gerenciar seu tempo da maneira que desejar. Contanto que você consiga se comprometer com os prazos e enviar seu trabalho dentro do prazo, poderá se dar ao luxo de gastar com outras coisas mais importantes, como você e a família.

Embora você possa pensar que seu negócio on-line não será capaz de gerar tanta renda quanto seu trabalho diário, pense novamente. Você ainda pode ganhar muito, dependendo de quanto tempo gasta no trabalho. Você também pode conseguir um provedor que ofereça pagar taxas mais altas por seus serviços, especialmente se eles o acharem confiável e um provedor de serviços de boa qualidade.

Agora, sua esposa ou marido não precisa incomodá-lo tanto ou discuti-lo por não poder passar um tempo com ele. Seus filhos nunca terão que ficar com raiva de você por não brincar com eles. Se você é solteiro, pode passar mais tempo com seu parceiro, seus amigos ou com você mesmo e fazer o que quiser.


Sumário
Se você cair, não se esqueça de se levantar novamente.
Tomando segundas chances - quando os esforços primários falham

Quer uma empresa esteja on-line ou tenha uma saída física, ainda não está segura de desvantagens, perdas ou falhas. Agora, se você ainda está iniciando ou planeja iniciar um negócio on-line, deve encarar que é inevitável fracassar. No entanto, é assim que você se recupera, e é isso que realmente se torna a medida do seu triunfo.

Muitas grandes empresas tiveram grandes perdas quando ainda estavam começando. Mesmo que tenham sido empresas estabelecidas, elas ainda não estão protegidas contra perdas ou falhas nos negócios. Esta é a razão pela qual você deve se preparar para isso primeiro, para que possa retornar de forma excelente, mesmo que falhe.

Pode ser desanimador ver seu negócio on-line desmoronar depois de muito esforço. Se você trabalha como freelancer em seus serviços de redação e viu que seus clientes começaram a retirar suas ordens de trabalho, não perca a esperança.

Após uma grande crise como essa, pode ajudar você a fazer uma pausa primeiro e pensar as coisas de forma clara e completa. Você pode determinar as causas de sua falha. Por que os clientes retiraram seus pedidos? Foi por causa da qualidade do seu trabalho? Foi porque você não enviou o trabalho no prazo, causando uma pressão nos negócios deles?

Quando você descobrir essas coisas, decida como pode melhorar na próxima vez. Você pode optar por fazer lições para melhorar a qualidade do seu trabalho. Você também pode gerenciar melhor seu tempo. Se você acredita que não pode fazer o trabalho por conta própria, tente recrutar outras pessoas de confiança e formar uma equipe.

Quando você monta um retorno, pode ser difícil recuperar os clientes. Convém tranquilizar seus antigos clientes de que você tentará fazer melhor desta vez. Se você receber novos clientes, também poderá prometer a eles qualidade e trabalhar nessa promessa, a fim de reviver a reputação do seu negócio on-line.


Sumário

Aqui é onde o verdadeiro significado de 'imparável' entra em cena.
O que fazer quando o seu negócio na Internet se torna um sucesso

Agora que você começou a reviver o estado do seu negócio on-line, faça o possível para manter o ritmo. Quando você se torna um provedor confiável de serviços, a carga de trabalho contínua chega até você. Isso garante que você possa trabalhar todos os dias e não precisa se preocupar em obter um período de seca.

No entanto, quando essa carga de trabalho chegar até você, poderá haver um momento em que a falha voltará novamente. Seu sucesso poderá sobrecarregá-lo e você poderá começar a aceitar projetos após projetos que não poderá mais acompanhar. Você pode fazer isso apenas se acreditar que pode cumprir cada garantia de trabalho que concede aos seus clientes. Se não puder, é melhor saber como recusá-los.

Todos sabemos que o sucesso pode nos levar até onde queremos, mas aceitar muitos projetos em um único momento nem sempre garante o sucesso do seu negócio on-line. Você deve poder controlar as idas e vindas do seu negócio on-line para manter o sucesso. Um movimento errado pode fazê-lo desmoronar, então é melhor você ter cuidado. Quando você puder trabalhar com o que tem e trabalhar bem com ele, porque é o que deseja alcançar, certamente alcançará esse objetivo.

Agora, também é inevitável que sua empresa on-line precise de atualizações ocasionalmente para acompanhar os tempos. Embora, para você, isso possa significar outra despesa a ser paga, pense da outra maneira. Enquanto você estiver investindo seu dinheiro, estará adquirindo o conhecimento necessário para manter seu sucesso. Além disso, você poderá obter os benefícios em breve e, por uma taxa única, poderá receber duas ou três vezes o dinheiro investido.
Conclusão

Então agora você tem tudo o que precisa para lançar um ótimo negócio on-line e mantê-lo funcionando. Siga estas etapas imediatamente e agregue mais valor à sua vida.

Tudo de bom para você!!!
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Capítulo 5:


Internet Business - Etapas preliminares

































































Capítulo 6:


Levando adiante seus negócios na Internet com redes sociais

































































Capítulo 7:


Quando você ama seu trabalho, você não trabalha mais

































































Capítulo 8:


Equilibrando a vida pessoal e profissional

































































Capítulo 9:


Tomando segundas chances - quando os esforços primários falham

































































Capítulo 10:


O que fazer quando o seu negócio na Internet se torna um sucesso
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